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湖南松井新材料股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                               编号：2020-006 

投资者关系活动 

类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他  

参与单位名称 

及人员姓名 

国盛证券  杨义韬 

大成基金  魏庆国 

大成基金  李博 

大成基金  廖书迪 

大成基金  林振辉 

大成基金  戴军 

大成基金  徐彦 

大成基金  黄万青 

时间 2021年 01月 22日 9:20-10:00 

地点 电话会议 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：伍俊芸    

证券事务代表：黄辉 

投资者关系与媒体专干：司新宇 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、在防雾车灯涂料方面，与法雷奥的合作主要是中国市场还是全球市场？

现在在汽车涂料领域是什么情况？ 

董秘 伍俊芸：以前全球乘用汽车车灯防雾涂料的主要供应商为日本厂商，

公司凭借产品和技术的优越性获得认可，已稳定进入法雷奥供应体系。在

汽车涂料领域，公司已储备多年，2021年是市场开拓期，目前公司与吉利

汽车在防雾车灯方面已展开深度合作，与其他终端品牌如上汽、一汽等也

在对接之中。随着业务推进，汽车零部件涂料项目有望进入更多终端品牌

认证名单体系。公司会充分利用 3C高端消费涂料领域的切入经验，开拓汽

车涂料领域市场。 

 



2、公司进军汽车涂料领域主要是做零部件涂料，是否有考虑汽车修补漆和

车身漆等方面？ 

董秘 伍俊芸：一般而言，汽车涂料领域认证周期相对较长。公司以零部件

涂料作为切入口，凭借优质产品和过硬技术，有利于快速进入终端供应商

名单体系。与此同时，公司也在不断进行技术储备和市场考察。汽车涂料

领域市场广阔，公司想要获取更多市场份额，不排除会寻求其他方面的发

展，具体请以公司公告为准。 

 

3、商务拓展方面，公司预估未来 3年在 3C领域的空间有多大？ 

董秘 伍俊芸：公司深耕 3C 高端涂层领域多年，目前已与众多国际知名终

端品牌建立业务合作与联系。在国产化替代加速、经济内循环的宏观背景

下，公司与国内知名终端品牌如华为、小米、OPPO、VIVO的合作力度也将

不断加深。同时就海外布局方面，公司也在强势推进中，其中，与北美大

客户的合作范围不断拓宽，市占率也在不断提升，与其他品牌如惠普、亚

马逊等终端品牌的合作品类也在不断增加。 

 

4、公司在抢占市场份额时，会不会进行价格战？ 

董秘 伍俊芸：公司的产品定价与国际定价标准基本保持一致。在抢占市场

份额方面，公司更多依靠优良的产品与服务，通过为客户提供系统化的解

决方案来获得终端客户的认可。相应地，终端客户注重用户体验，更加看

重产品的品质与技术，因此也会根据市场标准给予客观定价。 

 

5、公司如何保持技术竞争优势抢占市场？ 

董秘 伍俊芸：公司定位“技术的松井”，将研发作为公司业务内生增长的

重要驱动力，连续多年研发投入占比 10%以上。通过不断的更新升级相关技

术，研发新的产品，来快速满足终端品牌客户需求，以维持客户粘性，并

开拓更多的市场。 

 

6、在油墨和胶黏剂方面是什么情况？ 

董秘 伍俊芸：公司现有产品体系中涵盖少量油墨和胶黏剂，并有一定创收。

本着构建“涂料、油墨、胶黏剂”一体化新型功能涂层材料体系目标，2021

年公司将加大油墨和胶黏剂的研发和市场开拓力度，储备技术，提升内生

增长，同时也会适时考虑通过资本市场手段实现资源的整合。 

 

7、如何评价松井股份管理层？ 

董秘 伍俊芸：公司风格简洁、高效。创始人格局很大，专心专注涂料领域

多年，希望能打造出高端消费品领域具有世界影响力的涂层材料品牌企业；

核心管理团队成员均是来自国内外的高端人才，是一群真正做事的人。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2021年 01月 22日 

 


