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投资者关系活动 

类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他  

参与单位名称 

及人员姓名 

仁桥资产      张鸿运 

瓴辉战略投资  徐健 

瓴辉战略投资  杜婷婷 

瓴辉战略投资  Charley 

时间 2020年 12月 31日 15:00-16:00 

地点 电话会议 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：伍俊芸    

投资者关系与媒体专干：司新宇 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、从未来规划层面，公司想构建“涂料、油墨、胶黏剂”一体化新型功能

涂层材料体系，并进入汽车涂料领域，与阿克苏诺贝尔、PPG等国际巨头相

比，比如研发等方面，公司的竞争优势是什么？公司打算如何突破现有市

场格局实现规划目标？ 

董事会秘书 伍俊芸：首先公司定位为技术松井，深知技术就是核心竞争力，

非常注重研发人才的引进和研发的投入，也因此拥有较强的研发能力，产

品的科技含量较高。同时，为实现未来规划目标，公司将采取差异化战略，

从擅长的细分领域切入，逐步铺开。具体行动策略，一方面继续深耕 3C行

业高端消费涂料领域市场，扎实根基。另一方面，坚定不移开拓汽车涂料

领域市场，以零部件涂料作为切入口，逐步进入汽车涂层领域更广阔的空

间。此外，本着构建“涂料、油墨、胶黏剂”一体化新型功能涂层材料体系

目标，公司还将加大胶黏剂的研发和市场开拓力度，在提升内生增长的同

时，也会适时考虑通过资本市场手段实现资源的整合。 

 

2、曾有过新闻报道因汽车内饰件不环保而影响健康的事件，面对这样一个



待解决问题，公司基于水性涂料、低 voc产品全面替代进入的机会有多大？ 

董秘 伍俊芸：首先，公司本身在水性涂料、低 VOC产品等环保涂料产品方

面具有先发优势。同时，汽车设计理念的变化、对舒适感的追求、环保意

识等也促成了我们进入该领域的机会。目前，公司在汽车涂层材料领域的

更新迭代、认证等方面已取得一定成绩。虽实现内饰件涂料的全面替代尚

需一定时间，但公司将借鉴 3C涂料市场经验，利用自身优势，采取差异化

战略逐步替代，攫取市场份额。 

 

3、华为事件对公司的业绩有什么样的影响，公司明年在华为终端的业绩预

期如何？ 

董秘 伍俊芸：受芯片事件影响，华为手机出货量下降，公司三季度对应产

品的供货量也受到一定程度的影响。为了应对影响，公司一方面不断巩固

和扩大与华为终端在其他产品板块的合作；另一方面，公司不断加大市场

开拓力度，与其他知名终端客户建立更多合作与联系。同时，基于审慎态

度，公司明年加大力度开拓市场，以谋求更稳健的业绩增长。 

 

4、 公司的组织架构是怎样的，以业务为导向，还是以具体客户为导向？ 

董秘 伍俊芸：公司组织架构较为扁平化，从上游原材料到研发生产再到市

场销售均建立了对应的中心或部。同时秉承“高端引领 快速响应”的经营

理念，采取项目小组制，实现软组织的高效解决方案响应，并在中国多个

地区设立快速响应基地，搭建全球服务网络，以能快速满足客户需求，并

为客户提供系统化的解决方案。 

 

5、公司预期明年苹果的订单有多少？预期明年来自苹果的业绩增量有多

少？ 

董秘 伍俊芸：公司预期明年来自北美大客户终端的业务量会有一定的增

长。一方面终端客户产品出货量的提升，会对应提高公司产品的销售量，

另一方面，公司与北美大客户终端客户的业务合作领域也在逐步拓宽之中，

包括手电、笔电、可穿戴设备、IPAD等。 

 

6、公司目前在特种领域，防腐涂料方面是什么情况？ 

董秘 伍俊芸：公司与湖南大学战略合作成立先进表面处理与功能涂层研究

院，已取得一定研究成果。 

 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2020年 12月 31日 

 


